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Marketing und Vertrieb bilden wichtige Funktionen in Unternehmen.
Die Anstrengungen in diesen Bereichen wirken sich wesentlich auf
die aktuelle und die kiinftige Ertrags- und Gewinnhahe aus. Zum
erfolgreichen Absatz von Produkten und Leistungen geniigt es in der
Regel nicht, iiber bloBes Verkaufsgeschick zu verfiigen. Vielmehr
sind unter anderem aussagefahige Marktanalysen, bedarfsgerechte

Produkt-, Preis- und Vertriebswegeplanungen sowie konsistente
MafBinahmenbiindel der Verkaufsforderung gefragt.
Dieses Buch hietet Ihnen das ndtige Grundwissen, um die beschrie- U N D v E RT R I E B

benen Aufgaben zu meistern. Sie erhalten — gewissermaben fiir die
DIE WICHTIGSTEN

Jackentasche — ein kompaktes Nachschlagewerk, in dem zentrale
und fiir die Praxis relevante Methoden kurz und knapp vorgestellt,
2. Auflage

ihre Zielsetzungen beschrieben, die Anwendungsmaglichkeiten ver-
deutlicht und die umsetzungshezogenen Grenzen aufgezeigt werden.
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